Sektor urzagdzen medycznych ma sie dobrze

Swiatowy rynek wyrobéw medycznych odnotowuje obecnie stabilny wzrost. Co waine, sg na nim
reprezentowani praktycznie wszyscy liczacy sie dostawcy sprzetu medycznego obecni w Europie.
Nie brakuje takze polskich firm. Potencjat zaré6wno rodzimych jak i zagranicznych lideréw rynku
bedzie moina oceni¢ podczas Miedzynarodowych Targéw Sprzetu i Wyposazenia Medycznego
SALMED 2020.

Coraz silniejsza marka "made in Poland"

W sSwietle analiz Panstwowej Agencji Inwestycji i Handlu szacunkowa wartos$¢ rynku producentéw
wyrobéw medycznych w Polsce wynosi ok 2,9 mld USD. Eksport urzgdzen medycznych w 2018 r.
wzrdst az 0 18,9% w pordéwnaniu do poprzedniego roku i osiggnat poziom 2,2 mld euro, przy sredniej
dla catego eksportu na poziomie +7%. W ubiegtym roku eksport urzgdzern medycznych stanowit 1%
catosciowego eksportu towarowego Polski.

Wedtug PAIH sprzet medyczny "made in Poland" znajduje coraz wiecej odbiorcéw za granicg. W
czotowce polskich eksportowych produktéw nalezg m.in.: urzadzenia ortopedyczne, aparatura
elektrodiagnostyczna, sterylizatory medyczne, czy przyrzady i urzadzenia okulistyczne. W Unii
Europejskiej najwiekszymi odbiorcami polskich urzadzen medycznych sg Niemcy, Dania, Francja i
Wielka Brytania. Poza Unig polskie urzadzenia medyczne cieszg sie najwiekszg popularnoscia w
Stanach Zjednoczonych, Kanadzie i na Ukrainie.

- Sektor urzadzen medycznych dysponuje olbrzymim potencjatem wzrostu, zwigzanym z rozwojem
technologii informatycznych i komunikacyjnych. Nowe technologie zwiekszajg mozliwosci sprzetu
medycznego. Inteligentne systemy, elektroniczne rejestry danych medycznych oraz medyczny
internet rzeczy przeobrazajg podstawy globalnego przemystu medycznego. Eksperci sg zgodni, ze
szczegblnie szybkiego wzrostu mozemy sie spodziewaé w sektorze telemedycyny. Te trendy
obserwujemy na targach Salmed - mowi Paulina Pietrzak, dyrektor organizowanych przez Grupe MTP
targéw SALMED.

Promocja polskiej gospodarki w oparciu o krajowe marki produktowe to gtéwny cel nie tylko targéw
SALMED, ale takze programu promocji branzy sprzetu medycznego realizowanego przez Polska
Agencje Inwestycji i Handlu. Tegoroczng, wrze$niowg misje przyjazdowg koordynowata Grupa MTP.
Dziatania realizowane w ramach zadania skierowane sg na promocje sprzetu medycznego, jako
catosci sektora.

Medyczne misje przyjazdowe

Jednym z elementdw przedsiewziecia byta organizacja misji przyjazdowych przedsiebiorcéw oraz
dziennikarzy z krajéow okreslonych jako perspektywiczne dla branzy producentéw sprzetu
medycznego ale takze ustug medycznych (jak np. telemedycyna). Uczestnicy misji to przedsiebiorcy z
potencjatem niezbednym do nawigzania kontaktéw handlowych i zakupu produktéw polskiego
przemystu sprzetu medycznego oraz dziennikarze reprezentujagcy wydawnictwa branzowe,
ogoélnokrajowe, telewizje lub najwieksze w danym kraju profesjonalne portale o tematyce medycznej.
Zaproszeni eksperci reprezentowali Chiny, Zjednoczone Emiraty Arabskie, USA, Singapur i Republike
Potudniowej Afryki.

- W trakcie pobytu w Polsce uczestnicy odbyli spotkania biznesowe, zaréwno z firmami
zainteresowanymi eksportem na dane rynki, ale takie 1z przedstawicielami organizacji
reprezentujgcych branze medyczng. W ramach study tours goscie odwiedzili m.in.: firmy M2M Team,
Poldent oraz ALVO, poznajgc doktadnie ich produkty oferowane na eksport, a takze ogladajac linie



produkcyjne, czy tez showroom w postaci wzorcowej sali operacyjnej. Firmy miaty niepowtarzalng
okazje pokaza¢ potencjalnym kupcom swojg oferte, zaplecze projektowe oraz nowoczesne linie
produkcyjne, tym samym zachecajgc przedsiebiorcéw do nawigzania wspétpracy biznesowe;.
Natomiast dziennikarze biorgcy udziat w misji zebrali cenny materiat do pdzniejszych publikacji na
temat branzy. — ocenia misje przyjazdowa Dorota Wallusch, koordynator misji PAIH z ramienia MTP.

Salmed przyciagga lideréw

SALMED to najwieksze w Polsce targi sprzetu medycznego gromadzgce lideréw rynku. Sg doskonata
okazjg do wymiany doswiadczen i wiedzy oraz nawigzywani a kontaktéw pomiedzy przedstawicielami
Swiata medycyny, biznesu i nauki. Podczas organizowanych w cyklu dwuletnim targéw SALMED
zostang zaprezentowane oferty producentéw oraz dostawcéw aparatury i instrumentéw
medycznych, wyposazenia szpitali, klinik i gabinetdw medycznych, a takze sprzet laboratoryjny i
rehabilitacyjny.

- Salmed umozliwia przedstawicielom rynku medycznego nie tylko promocje firmy i marki wsréd
profesjonalistéw, ale takze zdobycie kompleksowej informacji o oczekiwaniach klientéw. Targi s3
takze okazjg do zaprezentowania swojej silnej pozycji na rynku. Trwajg intensywne prace nad
programem przysztorocznych targéw SALMED. Dbamy o to aby cze$¢ merytoryczna bogata w
konferencje, seminaria i spotkania z ekspertami byta mocnym punktem w kalendarzu wiodgacych,
krajowych wydarzen medycznych. Wiemy, ze na to liczg zaréwno wystawcy jak profesjonalisci, ktorzy
odwiedzajg SALMED. Z pewnoscig nie zabraknie tez prezentacji nowosci rynkowych. Dzieki nim na
Salmed bedzie mozna $ledzi¢ ogromny postep technologiczny wspdtczesnej medycyny. Stad wzieto
sie hasto najblizszej edycji targéw: Serce medycyny bije w Poznaniu! W marcu 2020 ten puls bedzie
szczegoblnie wyczuwalny — zapowiada Paulina Pietrzak, dyrektor targéw SALMED.

10000 m? powierzchni wystawienniczej brutto, ponad 200 wystawcéw z Polski i zagranicy,
ponad 4000 uczestnikéw, 100 nowosci rynkowych, 15 medycznych wydarzen towarzyszacych —tak w
pigutce wygladata poprzednia edycja targéw SALMED.

Miedzynarodowe Targi Sprzetu i Wyposazenia Medycznego SALMED 2020 odbedg sie 18-10 marca
2020 na terenie Miedzynarodowych Targdw Poznanskich.

Projektowi patronujg kluczowe media i organizacje branzowe m.in.: Polska Federacje Szpitali,
Ogdlnopolskie Stowarzyszenie Szpitali Prywatnych, Porozumienie Pracodawcéw Ochrony Zdrowia,
Wielkopolska Izba Lekarska.

Wiecej informacji: www.salmed.pl

Zrédto: www.paih.gov.pl

Kontakt dla mediow:

Ewa Gosiewska
tel. +48 61 869 23 35
ewa.gosiewska@grupamtp.pl
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